
Détailler le champ de la sous-traitance
Intégrer les données business et les conséquences achat
Choisir entre intégration et externalisation (Faire ou Faire-faire / Make or Buy)

Définir la stratégie d’achat et de sous-traitance
Identifier les leviers générateurs de gains
Identifier les besoins / segmenter le portefeuille achat
Les relations clients/fournisseurs/sous-traitants

Mettre en place la démarche Assurance Qualité avec les
sous-traitants

Evaluer l’aptitude du sous-traitant
Evaluer la démarche qualité du sous-traitant
Mettre en place un plan Qualité
Recevoir les échantillons et les préséries
Mettre en place l’Assurance Qualité
Mesurer la performance

Choisir un sous-traitant
Consulter et dépouiller les offres
Elaborer un tableau multicritères
Négocier

Prendre en compte les aspects juridiques de la sous-
traitance

Connaitre le cadre légal
Faire intervenir les points clé dans un contrat de sous-traitance

Bénéficier des avantages de la sous-traitance de demain

PRESENTIEL

2 jours
prix par participant

1 460 €
code formation : AS05

option restauration
18 € par jour

 

LES + TANIT FORMATION
Formation technique et pratique
Méthodes – Outils – Etude de cas

POUR QUI ?

Acheteur
Acheteur junior
Responsable achats
Approvisionneur

PRÉ-REQUIS

Avoir une première expérience en
achats ou suivi un module d’achat
général

SESSIONS
Paris

1-2 avr. 2025
15-16 mai 2025
10-11 juin 2025
18-19 sept. 2025
16-17 oct. 2025
13-14 nov. 2025
9-10 déc. 2025

Les achats de sous-traitance et
prestations

Cette formation vous permettra de mettre en place une véritable stratégie achat de
sous-traitance, de négocier et suivre les achats de sous-traitance et prestations
aux meilleures conditions, tout en maîtrisant les aspects juridiques.

OBJECTIFS
Distinguer les notions de fournisseurs et de sous-traitants
Comprendre la stratégie d’entreprise et le lien avec la sous-traitance
Etre capable de mettre en place une stratégie achat de sous-traitance
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